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 Результаты хозяйственной деятельности предприятия
1.1. Себестоимость и ее структура
Себестоимость — совокупность затрат предприятия на производство и реализацию продукции. 
Выделяют 2 способа расчета себестоимости: 
1. По элементам затрат (затраты группируются в соответствии с их экономическим содержанием);
2. По статьям калькуляции (затраты выделяются по их назначению, роли, месту возникновения).
Различают следующие элементы затрат: 
· материальные затраты; 
· затраты на оплату труда; 
· отчисления на социальные нужды; 
· амортизация; 
· прочие затраты (налоги, сборы, платежи). 
Себестоимость на предприятии рассчитывается в несколько этапов: 
1. Определяется производственная себестоимость — совокупность затрат, связанных только с производством. 
2. Определяется себестоимость валовой продукции путем корректировки себестоимости произведенной продукции на изменение остатков расходов будущих периодов (освоение новых производств, взносы арендной платы за последующие периоды). Увеличение остатков этих расходов вычитается и наоборот. 
3. Определяется себестоимость товарной продукции. (Товарная продукция — стоимость продукции, которая будет выпущена в данном периоде и подготовлена к реализации) При этом себестоимость валовой продукции корректируется на изменение остатков незавершенного производства (прирост остатков снижает себестоимость) и внепроизводственные расходы (доставка, реклама и т. д. ). 
4. Определяется себестоимость реализованной продукции путем корректировки на величину изменения остатков готовой продукции. Реализованная продукция — стоимость продукции, которая будет поставлена заказчику и оплачена им в данном периоде. 
СЕБЕСТОИМОСТЬ 
Себестоимость определяется на основании "Положения о составе затрат по производству и реализации продукции", утвержденного постановлением Правительства РФ от 05.08.92 № 552.
Структура и статьи себестоимости в промышленности
Прямые затраты
· Сырье и материалы (согласно нормативам потребления ресурсов) 

· Зарплата основного производственного персонала 
· Отчисления на социальные нужды (38,5% от ФОТ) 
= Итого прямых затрат
Общепроизводственные расходы
· Зарплата вспомогательного производственного персонала 
· Отчисления на социальные нужды (38,5% от ФОТ) 

· Электроэнергия технологическая (согласно тарифу) 

· Вода технологическая (согласно тарифу) 

· Пар технологический (согласно тарифу) 

· Прочие общепроизводственные расходы (1-3%) 
= Итого общепроизводственных расходов
Общезаводские расходы
· Зарплата административно-управленческого персонала 
· Отчисления на социальные нужды (38,5% от ФОТ) 
· Аренда (согласно договору) 
· Отопление (согласно тарифу) 
· Вода и канализация (согласно тарифу) 
· Телефон (согласно тарифу) 
· Охрана (согласно договору) 
· Вывоз мусора (согласно тарифу) 

· Электроэнергия (согласно тарифу) 
· Канцелярские расходы (прогноз затрат) 
· Прочие общезаводские расходы (1-3%) 

= Итого общезаводских расходов 
Эксплуатационные расходы
· Амортизационные отчисления 
· Лизинговые платежи (начисленные) 
· Проценты за кредиты, включаемые в себестоимость 
· Налоги, относимые на себестоимость 

= Производственная себестоимость (прямые затраты + общепроизводственные расходы + общезаводские расходы + эксплуатационные расходы;
Коммерческие расходы
· Зарплата сбытового персонала (ФОТ) 

· Отчисления на социальные нужды (38,5% от ФОТ 4) 
· Прочие коммерческие расходы (1-3%) 
= Итого коммерческих расходов
= Полная себестоимость (производственная себестоимость + коммерческие расходы)

Рис. 1.1.Структура затрат.
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Рис. 1.2.Структура затрат.
1.2. Выручка от реализации продукции
Выручка — денежные средства, поступившие на расчетный счет предприятия за отгруженную покупателю продукцию. Однако сумма выручки значительно отличается от стоимости отгруженной продукции. Влияние на эти отклонения оказывают: 
· остатки готовой продукции на складе; 
· остатки товаров, отгруженных, но неоплаченных; 
товары, находящиеся на ответственном хранении у покупателя. 
1.3. Прибыль
Прибыль — форма денежных накоплений, экономическая категория, характеризующая финансовый результат хозяйственной деятельности. Прибыль, отражаемая в балансе предприятия за отчетный период, называется балансовая прибыль. 
Балансовая прибыль складывается из 3 элементов: 
1. Прибыль (убыток) от реализации продукции, услуг определяется по формуле 
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	(1.1)


где Вб.н. — выручка от реализации продукции без НДС, акцизов; С/С — себестоимость. 
2. Прибыль (убыток) от реализации имущества определяется по формуле
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	(1.2)


где Вр.им. — выручка от реализации имущества (без НДС); ОС — остаточная стоимость имущества. 
3. Внереализационные доходы и убытки (ВДУ). 
К внереализационным доходам относят: 
· доходы от долевого участия в деятельности других П/П; 
· дивиденды по акциям, доходы по облигациям и другим ценным бумагам, принадлежащим предприятиям; 
· доходы от сдачи имущества в аренду; 
· присужденные или признанные должникам штрафы, пени, неустойки; 
· положительные курсовые разницы по валютным счетам и т. д. 
К внереализационным убыткам относят: 
· судебные издержки; 
· присужденные или признанные штрафы, пени, неустойки; 
· некомпенсируемые потери от стихийных бедствий 

· убытки от хищений; 
· отрицательные курсовые разницы по валютным счетам и т. д. 
Таким образом, балансовая прибыль (Пб) определяется по формуле
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Общая рентабельность определяется по формуле
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где Пб — балансовая прибыль; З — затраты на производство. 
Рентабельность продукции определяется по формуле
	
	Р=П : С
	(1.5)


П — прибыль от производства и реализации продукции; С — себестоимость реализованной продукции. 
Порог рентабельности — ситуация, при которой предприятие не имеет убытков, но еще не имеет и прибылей. Он определяется по формуле 
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	(1.6)


где Зпост — постоянные затраты; Зпер — переменные затраты; Вр — выручка от реализации. 
В данном разделе обозначен лишь минимальный перечень показателей, по которым уже можно делать определённые выводы об эффективности деятельности предприятия. Безусловно перечень показателей, по которым анализируют экономическую деятельность предприятия гораздо шире. Некоторые из них представлены в следующем разделе разделе.

 ПОКАЗАТЕЛИ, ИСПОЛЬЗУЕМЫЕ ДЛЯ АНАЛИЗА РЕЗУЛЬТАТОВ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ФИРМЫ
1. Показатели, характеризующие экономический потенциал фирмы.
2. Показатели, характеризующие общие результаты хозяйственной деятельности фирмы.
3. Показатели, характеризующие эффективность деятельности фирмы.
4. Показатели, характеризующие финансовое положение фирмы.

1. Показатели, характеризующие экономический потенциал фирмы.
Показатели, характеризующие экономический потенциал фирмы используются для оценки масштабов фирмы, места фирмы в системе ранжирования на национальном и международном уровнях.

Активы, характеризующие состав и размещение имеющихся в распоряжении фирмы и контролируемых средств, полученных в результате предшествующей деятельности и обеспечивающих будущие поступления фирмы.

Основной капитал, характеризующий производственные мощности фирмы (здания, сооружения, оборудование), предназначенные для использования в производстве или сбыте продукции и услуг, для сдачи в аренду другим фирмам или для управления (включая средства, предназначенные для ремонта и восстановления производственных мощностей).

Количество и стоимость произведенной продукции в целом по фирме и в разбивке по видам продукции, что позволяет определить:

· долю и место фирмы в производстве промышленной продукции в стране и в мировом производстве; 
· структуру производства фирмы. 

Число и размещение производственных и сбытовых предприятий фирмы в своей стране и за границей, их размеры, характер выпускаемой и реализуемой продукции.

Характеристика инфраструктуры фирмы:

· наличие собственных средств транспорта, складов, центров технического обслуживания; 

· обеспеченность собственной сырьевой базой, источниками энергии. 

Размеры и размещение прямых капиталовложений фирмы в предприятия, расположенные в своей стране и за границей.

Научно-исследовательский потенциал фирмы:

· величина расходов на НИОКР как в целом, так и по ведущим подразделениям фирмы; 

· количество и размещение исследовательских центров и лабораторий; 

· число работающих в них исследователей; 

· основные направления и приоритетные виды разработок; 

· общее число патентов, принадлежащих фирме, и их использование. 

 

2. Показатели, характеризующие общие результаты хозяйственной деятельности фирмы (отчетные показатели)

Показатели общих расходов (General expenses) внедрение на новые рынки на начало года (enter new markets):

· расходы на маркетинговую деятельность на начало года (Marketing); 

· расходы на исследования и развитие (Research and development); 

· накладные расходы (Overhead); 

· административные расходы (Department overhead); 

· оплата ренты (Rental costs); 

· расходы на совершенствование продукции (Product changeover); 

· расходы, связанные с поставкой продукции (Factory fees). 
Показатели поступления средств:

· чистая прибыль; 

· амортизационные отчисления; 

· поступления от реализации активов; 

· субсидии и дотации; 

· увеличение долгосрочной задолженности; 

· эмиссия акций; 

· увеличение краткосрочной задолженности. 
Показатели использования средств:

· выплата дивидендов; 

· организационные расходы; 

· расходы по эмиссии акций; 

· капиталовложения; 

· вложения в прочие необоротные активы; 

· погашение долгосрочной задолженности; 

· приобретение быстрореализуемых ценных бумаг; 

· увеличение средств на счете в банке. 
3. Показатели, характеризующие эффективность деятельности фирмы

Прибыль - основной критерий оценки рентабельности деятельности фирмы. Показатели, используемые для определения эффективности производства, прежде всего соотносятся с полученной прибылью. Эти показатели могут быть как абсолютными, так и относительными. 

Абсолютные показатели:

· валовая прибыль (Gross profit) в стоимостном выражении, полученная в результате деятельности фирмы или ее хозрасчетных подразделений, исчисляемая до выплаты налогов и отчислений. Выявляется ее прирост или уменьшение за отчетный период; 
· чистая прибыль (Net profit, Net income) в стоимостном выражении, полученная фирмой после выплаты налогов, процентов по займам, отчислений в пансионные фонды и оставшаяся в распоряжении предприятия. Производится сравнение сумм полученной прибыли в текущем году с предыдущими периодами; 

Выполнение плана по прибыли может выражаться как в стоимостном, так и в процентном отношении по фирме в целом и по производственным подразделениям. 

Относительные показатели:

· отношение прибыли к объему продаж (Profit margin) характеризует степень рентабельности деятельности фирмы. При сопоставлении этого показателя с показателем по предыдущим периодам необходимо либо пользоваться сопоставимыми ценами, либо учитывать динамику цен на реализуемые товары за рассматриваемый период; 
· отношение прибыли к активам (Profit to total assets) является показателем рентабельности использования оборотного и необоротного капитала; 
· отношение прибыли к реальному основному капиталу (Profit to fixed assets) именуется коэффициентом рентабельности реального основного капитала. Возрастание этого показателя может свидетельствовать о скорости оборачиваемости средств, вложенных в материально-производственные запасы; 
· отношение прибыли к собственному капиталу (Profit to net worth) показывает эффективность использования собственных источников финансирования. Изменение этого показателя обычно отражается на котировках акций фирмы на фондовых биржах; 
· отношение прибыли к собственному и долгосрочному заемному капиталу (Profit to capital employed) характеризует интенсивность использования всего инвестированного за длительный срок капитала. 

Стоимость реализованной продукции или продажи является также важным показателем оценки эффективности деятельности фирмы, который соотносится с другими показателями:

· отношение общей стоимости продаж к активам (Sales to total assets) характеризует степень рентабельности использования оборотного и необоротного капитала (активов), т. е. всех средств, имеющихся в распоряжении фирмы; 
· отношение общей стоимости продаж к реальному основному капиталу (Sales to fixed assets) характеризует эффективность использования средств, вложенных в основной капитал; 
· отношение общей стоимости продаж к оборотным активам (Sales to current assets) свидетельствует о скорости оборачиваемости оборотного капитала в течение года, поэтому именуется на практике коэффициентом оборачиваемости. Чем выше число оборотов, тем меньше средств необходимо иметь фирме для оперативной текущей деятельности; 
· отношение общей стоимости продаж к стоимости материально-производственных запасов (Sales to inventory) свидетельствует о скорости оборачиваемости средств, вложенных в материально-производственные запасы. Снижение уровня этого показателя свидетельствует либо о затоваривании готовой продукцией, либо о накоплении излишних материально-производственных запасов. 
Показатель издержек производства - важный показатель, используемый для сравнения и определения эффективности деятельности фирмы. Имеют значение как динамика и структура этого показателя, так и его сравнительный анализ.

Отношение общей стоимости издержек производства к стоимости продаж (Cost of goods to sales). Повышение этого показателя свидетельствует о снижении рентабельности фирмы.

Коэффициенты оборачиваемости основного капитала и капиталовооруженности труда:

· коэффициент оборачиваемости основного капитала (Sales to number of employees) определяется соотношением объема продаж к общему числу занятых или рассчитывается стоимость реализованной продукции на одного занятого; 

· коэффициент капиталовооруженности труда определяется как отношение балансовой стоимости основного капитала к общему числу занятых (Fixed assets to number of employees) или как стоимость реального основного капитала на одного занятого. Низкий коэффициент оборачиваемости основного капитала является результатом более высокой капиталовооруженности труда. 

 

4. Показатели, характеризующие финансовое положение фирмы
Показатели, характеризующие финансовое положение фирмы, свидетельствуют о зависимости фирмы от источников финансирования, ее платежеспособности.

Структура собственного капитала (Stockholders equity, Net worth shareholder's equity), или долевое соотношение его составляющих:

· акционерного капитала; 

· эмиссионного дохода; 

· капитализированной прибыли. 

Рост собственного капитала за счет капитализированной прибыли свидетельствует об усилении финансовой независимости фирмы.

Отношение собственного капитала к балансовой стоимости активов (Stockholder's equity to total assets) свидетельствует о степени зависимости фирмы от внешних источников финансирования. Чем выше это соотношение, тем лучше финансовое положение фирмы. Допустимым считается соотношение, превышающее 50%.
Отношение общей суммы задолженности к собственному капиталу (Total debt to stockholder's equity) показывает соотношение внешних и собственных источников финансирования. Задолженность не должна превышать собственный капитал. Для анализа представляет интерес:

· структура задолженности (доля в ней краткосрочных долгов); 

· задолженность по выплате налогов, заработной платы, различных отчислений. 

Отношение собственного капитала к реальному основному капиталу (Stockholder's equity to fixed assets) показывает, в какой степени инвестирование капитала осуществлялось за счет внутренних источников финансирования.

Отношение долгосрочной задолженности к собственному капиталу (Long term debt to stockholder's equity) характеризует, в какой степени финансирование деятельности фирмы осуществляется за счет привлечения долгосрочных кредитов, в особенности в форме облигационных займов, по которым выплачиваются высокие проценты. Допустимой считается долгосрочная задолженность:

· когда размеры выплачиваемых процентов ниже нормы прибыли, получаемой фирмой; 

· когда сумма задолженности не превышает стоимости собственного капитала, а также величину собственного оборотного капитала (разницы между оборотными активами и краткосрочной задолженностью). 

Поступление наличных средств (кассовой и банковской наличности) (Cash flow) от текущих операций свидетельствует о своевременности поступления платежей за поставленную потребителю продукцию и о размерах погашения дебиторской задолженности. Анализу подвергаются:

· изменение общей наличности; 

· структура наличности (доля чистой прибыли и амортизационных отчислений). 

Отношение поступлений наличными и стоимости капиталовложений в текущем году (Cash flow to capital expenditures) показывает, в какой мере инвестиции в реальный основной капитал осуществлялись за счет текущих поступлений наличных средств. Этот показатель именуется коэффициентом самофинансирования.

Отношение оборотных активов к краткосрочной задолженности (Current assets to current liabilities) показывает, в какой степени краткосрочная задолженность может быть покрыта оборотным капиталом. Этот показатель, именуемый коэффициентом покрытия (Current ratio), не должен быть менее 1. Он свидетельствует об уровне платежеспособности фирмы.

Отношение наличных средств и быстрореализуемых ценных бумаг к текущим оборотным активам (Cash and marketable securities to current assets) оценивает долю наличных средств и быстро реализуемых бумаг в стоимости оборотного капитала. Этот показатель именуется коэффициентом ликвидности. Чем он выше, тем выше платежеспособность фирмы.

Отношение ликвидных средств к краткосрочной задолженности (Liquid assets to current liabilities) показывает уровень платежеспособности фирмы. Он именуется коэффициентом покрытия краткосрочной задолженности ликвидными средствами, включающими помимо наличности и быстрореализуемых ценных бумаг также дебиторскую задолженность.

Отношение оборотных активов ко всему заемному капиталу (Current assets to total debt) также относится к показателям платежеспособности фирмы. Она считается высокой, если стоимость оборотных активов полностью покрывает задолженность фирмы, т. е. превышает заемный капитал.

При проведении анализа перечисленные выше показатели сводятся в таблицы, которые охватывают определенный период. Цель анализа – выявить текущие изменения и отклонения от плановых показателей, а также изменения за истекший год или другой выбранный для изучения период. Многие фирмы в своих годовых отчетах публикуют такие показатели (например IBM), что облегчает внешним пользователям информацией проведение сравнительного анализа деятельности фирмы по указанным выше характеристикам.

Глубокий и тщательный экономический анализ служит необходимой предпосылкой принятия управленческих решений по результатам маркетингового исследования. Информация - это конкретное выражение материальных процессов. Без информации и ее анализа невозможно эффективное функционирование и развитие производственно-сбытовой деятельности фирмы.

Литература:

Герчикова И.Н. Менеджмент Практикум: Учебное пособие для вузов. - М.: Банки и биржи, ЮНИТИ, 1998.-335с.
Савицкая Г.В. Анализ хозяйственной деятельности предприятия – М.: ИНФРА-М, 2001. – 336с. 
PAGE  
12

